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AUMENTE SEU
ALCANCE ORGÂNICO
(GRÁTIS)

CAPÍTULO 1



✔ Otimize Suas Redes Sociais
Instagram/Facebook: Poste vídeos curtos e
envolventes (Reels/Shorts têm maior
alcance).
LinkedIn: Compartilhe cases de sucesso e
dicas valiosas para atrair empresas.
TikTok: Use trends e hashtags estratégicas
para viralizar.

✔ SEO (Google e YouTube)
Blog: Crie artigos respondendo perguntas do
seu público (ex.: "Como [problema] +
[solução]").
YouTube: Faça vídeos tutoriais ou "como
fazer" com palavras-chave bem pesquisadas.

✔ E-mail Marketing (Base Própria)
Ofereça um e-book gratuito ou desconto em
troca de e-mails.
Envie conteúdo útil + ofertas regularmente.



TRÁFEGO PAGO
(RESULTADOS
RÁPIDOS)

CAPÍTULO 2



✔ Meta Ads (Facebook/Instagram)
Anúncios de conversão: Direcione para landing
pages de vendas.
Lookalike Audiences: Alcance pessoas similares
aos seus melhores clientes.

✔ Google Ads
Pesquisa (Search Ads): Apareça quando alguém
buscar seu produto.
Display Ads: Anúncios visuais em sites
parceiros do Google.

✔ TikTok Ads
Vídeos nativos e divertidos para engajamento
rápido.



PARCERIAS QUE
MULTIPLICAM
VISIBILIDADE

CAPÍTULO 3



✔ Influenciadores Micro/Nano
Pague com produtos gratuitos ou comissão
por venda.

✔ Cross-Promotion
Faça parcerias com negócios complementares
(ex.: uma cafeteria e uma livraria).

✔ Guest Posts e Podcasts
Escreva para blogs ou apareça em podcasts
do seu nicho.

📈 Bônus: Métricas para Acompanhar
Taxa de cliques (CTR): Acima de 2% é bom.
Custo por lead (CPL): Quanto menor, melhor.
Retorno sobre anúncios (ROAS): Ideal é 3x ou
mais.

🎯 Conclusão: O Que Fazer Agora?
� Escolha 1 rede social para focar primeiro (ex.:
Instagram ou LinkedIn).
� Teste tráfego pago com R20–R20–R50/dia.
� Feche 1 parceria esta semana (influencer ou
negócio parceiro).



Conclusão
Investir em anúncios não é um gasto,
mas um investimento inteligente que
acelera o crescimento do seu negócio.

Comece hoje mesmo e veja os
resultados!
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